对终端用户的销售问答
问：你们的产品太贵了？

答：我们的产品主要是由智能芯片、电机、感应探头等昂贵部件构成，目前的产品属于投入阶段，生产成本比较高；同时我们的产品主要针对的是公共单位部门，他们最大的要求是产品能满足他们的高要求，对价格相对来说是不太敏感的。

问：那我还不如买家用鞋套机，也一样用。

答：家用的满足不了需求，容量太小，而且装套的时候也很麻烦，而智能鞋套机则不会，五秒钟轻松完成，比如说一个单位一次来10多位客人参观的话，前面几位客人进入后，后面的客人可能不得不等上几分钟，因为工作人员要赶紧装鞋套。

问：鞋套多少钱？太贵了？

答：也许从单个来看确实是比较贵，一个客人就要两毛钱，但从单位一年的使用量来看，一年也就增加几百不到一千元的成本，这点费用相对来说不是什么问题。

问：鞋套机能使用多长时间？

答：鞋套机的寿命主要就是电机的寿命，而我们电机是可以使用20万次，我们产品在上市之前是做过“疲劳”测试的。
问：你们售后服务如何？
答：首先我们的产品质量是比较稳定的，如果出现问题我们承诺：保修壹年，在产品保修期内如遇质量问题（人为损坏除外），根据以旧换新的原则工厂免费提供零配件，保修期满后，工厂将对配件收取成本费，这些当地的总代理会提供服务的。
问：房地产公司为什么不用家用而用你们的产品？
 答：现在买房都是全家出动，房地产开发商精心装修的样板房在周末的时候几乎是人来人往，这样首先是对样板间的木地板损坏比较大，而且还很难保证样板间的卫生清洁，而波涛智能鞋套机不但带来一种便利，更是体现了开发商对看房者的一种人性化服务，面对一拥而来的众多看房者，家用鞋套机会让我们的售楼小姐手忙脚乱，如果再让客人等我们的售楼小姐装换鞋套，那么带给看房者的不是一种便利而是麻烦。
