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经销商销售引导
我们建议任何想成为我们波涛智能鞋套机的代理商都应对产品在当地做一定的市场调研，确保对产品的前景有信心的前提下来我司做实地考察，我们谢绝一切一时盲目冲动草率对产品进行投资的商友！因为只凭一时的冲动和对产品的好奇，最后的结果只能是您的投资无法保障，而我们也将失去巨大的市场机会！

总代理的条件：自身的销售模式式及能力  渠道管理及价格的协调能力 相应的资金实力

目前通过总结浙江、深圳等市场的销售经验及结合产品自身的特点来看，最直接有效的销售模式应是：以直销为主，展开多渠道渗透的销售模式。商场超市、卖场的销售只能作为窗口，而不是主流渠道。那么在直销的前提下，开展拓宽直销渠道最有效的方式应是对各类分销商的销售招募及引导。如：医疗行业、办公用品、房地产供应商、团购礼品等等，只有这样，我们的代理商最后才有可能成为拥有多种渠道销售优势的实实在在的管理商，把工作的重点转移到协调分销商之间的渠道，控制区域范围内的价格体系等市场的工作上来。

目前的销售方式及方向主要有：
1、 医疗行业：

建议发展医疗器械分销商，并参加一些医疗器械展会及医院产品的展览会。并在现场做产品演示效果是最有效的，如同医院的耗材供应商建立合作关系等。
而且公司新开发BT-EC专门针对医疗行业潜在的巨大市场，具备投币功能、紫外线臭氧消毒功能、鞋套垃圾桶功能，此机型适用于CT室内、门诊室、B超室、病房、实验室等部门，解决医院人流较大难于管理地面卫生，传统鞋套未经严格消毒，脚底各种病毒交叉感染，老人和孕妇B超、CT等各类检查时的穿脱鞋时不便等种种弊端，我们建议可向医院推广鞋套机的传统方式，或采取和医院合作共同管理鞋套机的方式，机器半买半送或租用医院场地，向患者投币出售鞋套的方式，试想我们的鞋套1元一双，以每天100双的消耗量计算，一年365000双的消耗量是一笔可观的数字。
2、 房地产行业
针对房地产开发商的楼盘，业务人员首先是资料拜访，有条件的话可以使用波涛公司的演示光盘。 针对高档住宅区或别墅群，这是一群具有高购买力的消费群体，那么对他们要完成销售，除了我们直销人员有针对性的推介产品外，可以考虑向建材供应商、装潢设计公司等进行渗透。同时有选择性的参加房交会、装饰装潢产品展示会等。在此渠道上建立相应的合作伙伴关系应是事半功倍的。

3、 电信、联通、移动、网通、银行、研究所等行业：

通过我们现有代理商的反馈来看：象他们的机房、金库、监控室、实验室对无尘、洁净的要求比较高，而且他们也在寻求这种需求，再者他们都是具有高购买力的群体，建议同上述部门有一定合作的供应商成为分销商的同时，前期可以让业务员对上述部门进行上门推介服务或是产品的演示服务。
4、 针对制药厂、食品厂、电子厂、军工企业、无尘车间、大中专院校、大型影楼、民航机房、铁路机房、豪华卧铺车厢等等，前期应采用广撒网的方式，把产品资料到达他们的手中，定期跟进。
5、 电视广告的投放可以作为辅助销售方式。

通过这些渠道的渗透，对于建立销售商的销售网络是有非常大的帮助的，

让更多的“马大姐”不再空闲！

看到保险业或类似安利产品的保健品他们之所以做得很成功一个很重要的因素：就是他们在直接面对家庭用户、终端用户的渗透工作是很成功的。这种分销方式主要有两个大的优势：

（一）、大批分散在城市各个角落各行各业的兼职推广员。

（二）、实际营销中说教工作起的作用巨大

（三）、兼职推广员在当地有一定的社会背景及关系

如果在我们“波涛产业”整个销售体系中也有那么一群终端的推广员，那么对各行各业的渗透也应该是有效的，而我们产品的价格体系中也有足够的空间支撑或调动他们的积极性和热情。如终端的价位在3800元/台——4500元/台的话，那么说最后的利润是2000元/台以上，这不同于自己业务人员的销售，兼职推广员的要求很简单，就是高回报，500元/台的回报是足够吸引他们的，这样利用他们同政府之间、企事业单位、机关的朋友、亲戚、同学、同事等各种社会关系进行宣传推广，每人每月即使有4-5台的销量，不也是一个双赢的局面吗？如果某个区域有十个这样的人员，一年下来的销量大概也有四五百台。

如何看待“智能鞋套机”这一“巨大”礼品？

礼品通常给人的概念是精致、美观、携带方便、具有观赏性或使用价值的产品，而“智能鞋套机”作为礼品合适吗？让我们来看看这样一个案例：

浙江省某厅级干部的夫人在春节前收到了来自下属单位XXX送来的礼品----
波涛智能鞋套机

在没有这个礼品之前： 

以往逢年过节几十上百人的拜年团体，把领导门槛踏破不说，夫人们更是辛苦操劳，几十双又黑又臭的拖鞋摆在门口，真是令夫人们“望鞋心叹”！
有了这个礼品之后：

什么问题都解决了，即使是几十上百人甚至更多，一盒鞋套轻松解决。智能控制、操作简单、方便快捷卫生、五秒钟就完成。
最重要的是，鞋套用完了，领导们着急了，找谁？此时， 一来二往，“波涛”拉近了您和领导的距离。本产品外型美观，使用极其方便，且容量超大！ 
方便性：只须轻轻一踏，鞋套就会自动包在脚上，免除弯腰换鞋的不便。
实用性：鞋套机设计新颖、高档、实用、能有效的保持室内地面清洁、卫生，解决了进屋换鞋套的麻烦。                  
链 接：政府机关、学校、医院、金融系统、保险系统、礼品公司
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